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| Zukunft gestalten im
SN Dialog mit lhnen

Verraten Sie uns lhre vordringlichsten
Probleme, Herausforderungen und

In regelmaBigen Abstanden mochten wir mit
Ihnen in Dialog treten, um so fir Sie eine
wirklich passende Losung fir die Zukunft zu
schaffen. Damit erhalten Sie maximalen Einfluss
und Losungen, die optimal zu lhren
Bedurfnissen passen.

Ein erster Schritt ist es, Sie im Rahmen einer
Befragung besser kennenzulernen.

Danke vorab fiir Ihr Interesse und Engagement.

Waiinsche. Wir nehmen uns der Sache an.

XAMLY?;

peNINLab

Im Einzelhandel haben Sie mit
besonderen Herausforderungen zu
kampfen, die aus unserer Sicht hier
liegen konnten:

* GroBe Konkurrenz zu Online-
Versandhandlern und Mitbewerbern im
Ausland

» Auferlegter Einstieg in den e-Commerce
und Entwicklung zum Multichannel-Handler

= Enge Datenschutzbestimmungen, besonders
bei grenzuberschreitendem Handel

* Hohe Kosten fiir WerbemaBBnahmen

= Sinken der Binnen-Kaufkraft

= Komplexe Verwaltungssysteme bei
GroBhandlern und GroB3kunden
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=  Einen Mehrwert fir die Kunden schaffen
Sales APP (Verkaufersicht)

Veltuebschancen

durch sinnvolle Verbindung aus
personlicher Beratung und e-Commerce

ge
Bestverkaufte Produkte

= Sichtbarkeit im Web erhohen o h S I I Il

* Einstieg in den Online-Handel durch | - Iklfl II
intuitive Software unter Einhaltung nﬂ u e Ir: : P*‘
geltender Richtlinien e Te WEe

Umsatzstirkste Kunden

* Einfiihrung innovativer Marketing-Strategien ok EE R BEEE

= Hohere Spezialisierung und Ansprache —

Gesamtwert Gazsmtaet
17714 € 545 30€ 134530 €

ausgewahlter Zielgruppen

= Neues Kauferlebnis durch eine sinnvolle . L . L

i o Ein Beispiel unserer Leistungsfahigkeit

Erganzung von personlicher Beratung und
Online-Handel

= Nutzen einer mobilen Anwendung als

ist der Prototyp unserer Sales-App.

Alternative zum Online-Shop
* Verbindung mit innovativen C Bestellung (Kundensicht)

MarketingmaBnahmen z.B. Mini-Games zungy Erste Erfahrungen in der Branche sammelten

wir mit der Erstellung einer Sales-App fiir ein

=  Tatsachlichen Kontakt zum Kunden durch

namhaftes Unternehmen aus dem Multilevel-

Verknupfung von Online-Plattform und

[ustemmann

Marketing Bereich. Die Anwendung ermoglicht

echtem Geschaft z.B. durch Werbeaktionen e —
B \— s

Q12345

Nersterstadt

stersirale

=

Verkaufern verschiedenster Branchen ihre

= Verbindung von Realitat und virtueller Welt

= Unterstiitzung des Kunden z.B. durch Verkaufsverhandlungen mit dem Einsatz eines

interaktive Einkaufszettel innovativen Verkaufs-Tools zu unterstutzen.

= Wettbewerbsfihigkeit durch ansprechendes Darauf aufbauend mochten wir uns nun mit den

und intuitive Bedienoberflache auf mobilen Bediirfnissen des Einzelhandels

. auseinandersetzen
Endgeraten
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